REVISÃO – Jogos de Empresas
1 – Como podemos definir Negócio?
São todas as atividades voltadas a venda, compra ou troca, podendo ser  no campo industrial, comercial ou financeiro.
2 – Quais pontos são necessários para efetuar uma boa negociação e quais os resultados possíveis (explique cada um deles)?
Planejamento, conhecimento do negócio, segurança nas ações, conhecimento do seu interlocutor e uma boa estratégia e tática de negociação.
Resultados possíveis:

Impasse – quando a negociação não tem êxito;

Consenso – quando se obtém êxito, porém algum membro da negiciação, abre mão de algo para que a negociação seja realizada;
Unanimidade – quando o êxito é obtido através da total concordância entre as partes.
3 – Como a administração do tempo pode melhorar os resultados de uma empresa?
Através da análise e priorização das tarefas, visando otimizar e evitar desperdício na utilização do tempo, uma vez que o tempo gasto jamais será recuperado.
4 – Como definimos planejamento estratégico?
É a maneira que uma empresa define e monta seu plano de metas à serem atingidas à curto, médio e longo prazo.
5 – Exemplifique a aplicação de uma análise SWOT para uma empresa de Websites.
	Oportunidades
	Ameaças

	- Mercado em expansão;

- Aumento do uso do e-commerce;

- Mercado Abrangente.
	- Novos concorrentes;

- Vírus (segurança);

- Gerações mais antigas não confiam no serviço.

	Pontos fortes
	Pontos fracos

	- Facilidade para criação;
- Técnicos qualificados.
	- Pirataria;
- Turn over.


6 – Defina uma Visão para esta empresa.
Ser a maior empresa de Websites da América Latina.
7 – Defina a Missão para a empresa.
Conquistar a confiança dos usuários através de serviços com qualidade e segurança, que forneçam soluções tecnológicas simples e inovadoras.
8 – Planejamento é algo que fazemos visando o futuro, portanto é necessário desenhar cenários diferentes. Quais são estes cenários?
Otimista, realista e pessimista.

9 – Atualmente muitas empresas estão se instalando no Brasil e encontram-se em Start up, o que entendemos por start up e quais são os pontos importantes?

Start up é o desenvolvimento de uma empresa ou projeto, onde os pontos mais importantes são velocidade, simplicidade e inteligência trabalhando em harmonia.
10 – O que pode influenciar em cada ponto importante do start up?

Velocidade – proatividade, buscando antecipar situações, contratações certas e experimentação permanente;
Simplicidade – Se as tarefas não forem realizadas de maneira simples, pode levar muito tempo, fazendo com que seu concorrente o deixe para trás, portanto apegue-se em situações que não são impossíveis;
Inteligência – a contratação de pessoas inteligentes gera a atração de funcionários inteligentes e consequentemente ações inteligentes.
11 – Cite os 4P’s de Marketing e sua definição.
Preço – valor percebido pelo cliente;
Praça – Ponto de distribuição;

Promoção – Método utilizado para atrair clientes e vender produtos e serviços;

Produto – pode ser simples, real ou ampliado, de acordo com seu desenvolvimento e púbico alvo.

